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Data de finalitzaci6: 09/05/2024

Horari: Dedimartsadijousde 16 a20 hi divendresde 10 a13 hi de 15 a 18 h (un cop a mes). Classes PRESENCIALS amb
possibilitat de seguir per VIDEOCONFERENCIA. Tu tries! * Presencialment, sempre i quan no es doni una situacio de forga major
gue ho impedeixi (COVID19)

Lloc derealitzacio: ONLINE per videoconferénciaamb el programa ZOOM o PRESENCIALMENT al Col-legi Oficial dAgents de
la Propietat Immobilidria de Girona

Places: 50

Preusi descomptes

Preu: 4.800 €
(1r curs: 3.200 € + 2n curs: 1.600 €)

5% de descompte per alumnesi exalumnes dela Universitat de Girona.
3.040€ (640 € preinscripcio + 2.400 € Matricula)

5% de descompte per alumnesi exalumnes de masters, postgrausi diplomes d'especialitzacio de la Fundacié UdGIF
(Excepte si forma part de la mateixa estructura modular).
3.040€ (640 € preinscripci6 + 2.400 € Matricula)

5% de descompte per personesamb discapacitat reconeguda.
3.040€ (640 € preinscripci6 + 2.400 € Matricula)

5% de descompte per personesen situacié d'atur en el moment dela matricula.
3.040€ (640 € preinscripci6 + 2.400 € Matricula)

5% de descompte per membres de families nombr oses o monopar entals.
3.040€ (640 € preinscripci6 + 2.400 € Matricula)

10% de descompte per empreses que matriculin 2 o 3treballadorsdinsd'un mateix curs (el mateix curs académica).
2.880€ (640 € preinscripcio + 2.240 € Matricul a)

15% de descompte per empreses que matriculin 4 o méstreballadorsdinsd'un mateix curs (el mateix curs academica).
2.720€ (640 € preinscripci6 + 2.080 € Matricula)

5% de descompte per col-legis professionals.
3.040€ (640 € preinscripci6 + 2.400 € Matricula)

20% de descompte per col-legiats de les entitats organitzadoresi empleats d’aquests col -legis.



2.560€ (640 € preinscripcio + 1.920 € Matricul a)

Sessions | nfor matives

Data Hora Lloc
Sessi6 informativa 1 14/09/2022 12:00 Aulal, edifici Giroempren (Parc Cientifici Tecnologic dela
UdG)
Sessio informativa 2 14/09/2022 12:00 ONLINE per videoconferénciaamb el programa ZOOM fent clic
aqui

Enlaformacidi e reciclatge s hi troba el futur dels professionals

Presentacio

Matricula continua
El master esta format per 18 assignatur es que poden matricular-se de maneraindependent com a curs d’ especialitzacio.
L es matricules que es paguin abans del 30 de setembre de 2022 tindran un descompte addicional del 5%.

Classes PRESENCIALS amb possibilitat de seguir per VIDEOCONFERENCIA. Tu tries!

Presentacio

Observant com es troba el mercat immobiliari actual, el Master en Estudis Immobiliaris pretén aprofundir en el coneixement i

I’ aplicaci6 dels diversos instruments que permeten adquirir una formacio integral en totes les matéries que intervenen en el mon
empresarial i professional immobiliari: la promocid, construcci6, intermediacié, valoraci6, peritatge, administracid i gestio

d’ immobles; aixi com I’ organitzacio i gestié d’ aguestes empreses, sense oblidar el marqueting i la comercialitzacio.

Objectius

El Master en Estudis Immobiliaris pretén formar professionals qualificats per a llocs de treball de responsabilitat en empreses del
sector immobiliari —promocid, construccio, intermediacié, administracio i gestio d'immobles— i capacitar-los per desenvolupar les
tasques corresponents en els ambits de la gestio i direccio empresarial.

Sortides professionals

El Master en Estudis Immobiliaris forma especialistes, entre d' atres, per ales sortides professionals seglients:

¢ Especialistaen lapromocié i construccio d edificis (analisi del mercat, viabilitat de la promocié, gestié d’ obra, etc.).

¢ Especialistaen intermediacié immobiliaria (preus de mercat, fases de la compravenda, del [loguer d' immobles, etc.).

¢ Especialistaen administracié de finques, constitucié de comunitats de propietarisi gestié de lacomunitat i de lloguers.
¢ Especialistaen vaoracionsimmobiliariesi peritatges judicials.

A qui s adreca

El Master en Estudis Immobiliaris pretén formar professionals qualificats per a llocs de treball de responsabilitat en empreses del
sector immobiliari —promocio, construcci6, intermediacié, administracié i gestio d’immobles— i capacitar-1os per desenvolupar les
tasgues corresponents en els ambits delagestié i direccié empresarial.



Requisitsd'admisio

¢ Llicenciatsi diplomats en Dret, Economiques, Arquitectura, Enginyeria.

¢ Diplomats en Empresarialsi Administracié i Direccié d’ Empreses.

¢ Graduats Socials o diplomats en Relacions Laborals.

¢ Titulats Mercantils.

¢ Persones que estiguin en possessio d' un titol universitari propi.

¢ Persones que estiguin en possessio del DEEI (Diplomad’ Especialista en Estudis Immobiliaris) per laUniversitat de Girona.

¢ Persones que estiguin en possessio del CEl (Curs d' Especialitzacié en Immobiliaria) per la Universitat de Girona.

¢ Persones que estiguin en possessio del DESI-AICAT (Diplomad'Especialitzacié en El Sector Immobiliari - AICAT) per la
Universitat de Girona.

Nota: qui no disposi de titol universitari tindra dret arebre, en les mateixes condicions, un certificat d’ assisténcialliurat per la
Fundacié UdG: Innovacié i Formacié.

Plad'estudis
Dret Privat: Obligacionsi Contractes

1. Concepte de dret. Dret privat i dret pablic. Dret privat nacional i internacional. Les comunitats autonomesi €l dret privat.

2. Lesfonts del dret. Lajurisprudencia.

3. Lapersonai persondlitat. Capacitat juridicai d'obrar. Circumstancies modificadores de la capacitat d'obrar.

4. Influenciajuridicadel temps: prescripci6 i caducitat.

5. L’ obligacio: concepte i classes. Obligacions unilateralsi reciproques. Obligacions mancomunadesi solidaries. Extincio deles
obligacions.

6. El contracte: concepte, classes, requisits essencials, forma, perfeccionament, consumacié, nul-litat, anul -1abilitat, resolucio i
rescissio.

7. Contractes d' intermediacié immobiliaria

8. Contracte de compravenda: concepte, prohibicions, obligacions de les parts, perfeccionament, consumacié. La reserva de domini.
Larescissio per lesid ultradimidium.

9. Contractes denominats preparatoris de la compravenda: precontracte i la promesa de venda. El contracte de reserva. Les quantitats
acompte del preu: lesarreso lapagai senya —definicio, classes, diferénciai efectes—.

10. Lapermutai la diferencia amb la compravenda.

11. Contracte d’ opci6 de compra.

12. Contracte de donacio.

13. Contracte de préstec.

14. Contractes de garantia. Lafianca, e diposit i el contracte d'hostatge.

15. Contracte de mandat. Els poders.

16. Contracte de societat: concepte, classes, obligacionsi extincio.

17. Els contractes mercantils.

18. Responsabilitat penal en |I’ambit immobiliari.

Dret Privat: Registral, Hipotecari i Drets Reals

1. Les servituds: concepte, classes. Adquisicio, modificacio i extincio.

2. Propietat i domini: contingut i limitacions. Adquisicio, conservacio i pérduadel domini. La proteccio del domini i del dret de
propietat.

3. El registre de la propietat: principis, inscripcio, publicitat, legitimacid, imprescriptibilitat, tracte successiu.

4. Lapresentacid i inscripcio a Registre de la Propietat.

5. Immatriculacié, inscripcid i els seus efectes. Obra nova. L' excés de cabuda. Agrupacié i segregacié. Delimitacio. Les
prohibicions de disposar.

6. L’ expedient de domini. Actes de notorietat.

7. Lainscripci6 del’ opcid de compra: requisitsi efectes.

8. L’ usdefruit: concepte, constitucid, extincio.

9. El dret de superficie.

10. El dret de vol i sobreelevacio.

11. Lahipoteca: concepte, naturalesai classes. Béns hipotecablesi no hipotecables. Normes de protecci6 del consumidor. Extincid
objectivai distribuci6 de laresponsabilitat. Obligacions susceptibles de garantia hipotecaria. Constitucio de la hipoteca. Dretsi
obligacions del creditor, del propietari i detercers. Clausules hipotecaries no inscriptibles en €l Registre de la Propietat i els seus



efectes. Extincid. Procediments per aconseguir I’ efectivitat del crédit amb garantia hipotecaria. Accié real i accio personal.

12

. Breus apunts del dret de successions. La successio abintestada, en € matrimoni en régim de societat de guanysi de separacio de

béns. Tramitaci6 de la declaraci6é d’ hereus abintestada.

13

A

1

. Cas practic (inscripcié a Registre).

rrendaments Urbans i RUstics
Lalegislacio arrendataria. Contracte d'arrendament.

2. Arrendaments d'immobles al Codi Civil.

3.

Llei d'arrendaments urbans: ambit d'aplicacio, régim aplicablei arrendaments exclosos.

4. Arrendaments d'habitatge: naturalesa, cessio i sotsarrendament, durada, prorroga, desistiment, resolucio del dret de I'arrendador,
alienacig, divorci, mort, suspensio, resolucié i extincid del contracte.

5. Arrendaments d'habitatge: rendai despeses.

6. Arrendaments d'habitatge: dretsi obligacions de les parts.

7. Arrendaments d'Us diferent d'habitatge.

8.

9.

10
11
12
13
14
15

U
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Fiancai formalitzacio del contracte.

Llei 4/2013, del 4 de juny. Diferencies amb lalegislacié anterior.
. RD Llei 21/2018, de 14 de desembre.

. RD Llei 7/2019, de 5 de marg.

. LAU 1964: durada dels contractesi prorrogalegal.

. Procés judicial de desnonament.

. Procés arbitral de desnonament.

. Legislacio post-Covid-19.

rbanisme

. Lanormativa urbanistica d aplicaci6 a Catalunya. La normativa sectorial.

. El régim urbanistic del sol. Laclassificacié i qualificacio del sol.

. El sistema de plangjament a Catalunya. Les bases d’ articulacio del sistema de planejament territorial i urbanistic.

. El plangjament general: POUM i PAUM.

. El procediment d’ aprovacio de plans. La participacio dels particulars en €l plangjament.

. El plangjament derivat en sol urbanitzable. El PlaParcia i €l PlaParcia de Delimitacio.

. El plangjament derivat en sol urba. El Pla de Millora Urbana. Els plans especialsi €ls projectes d' actuaci 6 especifica.
. Lareservaper |’ habitatge protegit, I’ estudi de viabilitat, I'agendai €l plad’ etapes.

. Els sistemes d’ actuaci6 urbanistica: des de lainiciativa particular i des de lainiciativa publica.

. L"execuci6 del plangjament i la gestié urbanistica. La divisio poligonal. Els canvis de sistemes d’ actuacio.

. Lesjuntes de compensacié i les entitats urbanistiques de col -laboraci 6. L es associacions administratives de cooperacio.

. Laconcertaci6 social: els convenis urbanistics.

. El calcul del’ aprofitament urbanistic. La cédula urbanistica.

. Lesllicéncies urbanistiques i |es autoritzacions administratives. Les parcel lacions.

. Edificacions fora d’ ordenacié. Volum disconforme. Us disconforme. Declaracio de ruinai laresponsabilitat dels propietaris.
. Expropiacié per raons urbanistiques. Les actuacions aillades.

. El projecte d' urbanitzacio i I’ execucié de les obres d urbanitzacio.

. Larecepcid i laconservacié de les obres. La conservacio per lesEUC.

aloracions Immobiliaries
Introduccié ales valoracions immobiliaries. Conceptes. Principis. Introducci6 als métodes de valoracié. L'informe de

valoracio. Els estudis de mercat. Estudi de mercat d'habitatge ales comarques de Girona.

2.

El métode de comparacio de mercat. Homogeneitzacié de les mostres de mercat. El métode de cost de reposicié. Vaoracio de les

edificacions. La depreciacio.

3.
4.

Lavaloracio del sol. El métode residual estétic. Exercicis.
Lavaloracio additiva: valor del sol + valor de la construccié. Exercicis de valoracié d'immobles de diferents tipologies.

5. El metode de capitalitzacié de rendiments. Estimacié de rendes. Taxa d'actualitzacio.Introduccio a métode residual dinamic.
6. Taller. Exercici practic de valoracio d'un immoble, realitzat pels alumnes a classe, emprant els diferents métodes de valoracio.

Fiscalitat Immobiliaria



. Lafiscdlitat de les operacions immobiliaries en I’ [RPF: tributacio, deduccionsi desgravacions.
. Fiscalitat de les operacionsimmobiliaries en I'impost sobre |es societats (1S).

. Impost sobre el valor afegit en les operacionsimmobiliaries (IVA).

. Fiscalitat en I"impost de transmissions patrimonialsi actes juridics documentats (I TP-AJD).

. Impost sobre donacionsi successions.

. Fiscalitat delsimmoblesi de les operacions immobiliaries en I’ ambit dels tributs locals.

. Elsimpostos en els no residents (imputacions de renda, vendes i rendes de I’ arrendament).

. Casos especifics concrets.

. Impost sobre estades d’ establiments turistics (taxa turistica). Problematicaamb I'l VA.
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Normativa Especifica del Sector Immobiliari

1. Llei de contenci6 de rendes en I" arrendament habitual.

2. Gestio del cobrament. Blanqueig de capitals.

3. LIel d'Ordenacio de I'Edificacio (LOE).

4. L’ accés al’ habitatge assequible (plans d' habitatge, reserves d' HPO, emergéncia habitacional, ocupacions, etc.).
5. LOE. Responsabilitats i garanties.

6. Les noves obligacions de I'empresa en matéria de responsabilitat penal. EI compliance.

7. Llel 8/2019 de mesures urgents de proteccio socid i |luita contrala precarietat laboral. Jornadalaboral, teletreball i altresimpactes
delacovid en lesrelacions laborals.

8. Decret d'habitabilitat i de la cedula d'habitabilitat.

9. Certificat d' eficiéncia energetica.

10. L’ Administracié i €ls agentsimmobiliaris.

11. El registre d' agents.

Marqueting Immobiliari
1. Com elaborar un pla de comunicaci6 i marqueting onlinei offline (teoria):

e Canvisen el paradigma empresarial
e Canvis comunicatius:

- Marca comercia i marca personal
¢ Passos del pla

2. Implementaci6 de casos particulars:

e Com estructurar una paginaweb i aspectes de SEO on page i off page.

Calendari de marqueting de continguts a newsletters, blogsi xarxes socials (i com escollir imatges lliures de drets):
- Diferents canal's segons els publics

- Com programar contingutsi periodicitats segons €l canal.

Optimitzaci6 de paraules clau en videosi continguts

Convenis amb influencers

Google Analytics

3. El context actual i I’ entorn del marqueting:
¢ Entendre el mercat on ens movem.
¢ Factors clau de la comercialitzacio d’ avui en dia.
4. Qué és de veritat el Marqueting Immobiliari
5. Les 22 lleis Fonamentals de Marqueting
6. El manifest del marqueting 3.0

7. El manifest Rethinker



8. Marqueting Transaccional

9. Marqueting Relacional

10. Marqueting de Guerrilla

11. Marqueting Experiencid

12. Inbound Marqueting 50

13. Exemples concrets de bon marqueting Immobiliari

14. Marketing 360 graus

Organitzacio i Gestio de I'Empresa Immobiliaria

1. Aspectes econdmics. Balangosi ratios. Resultats. Auditoria

2. Estratégies de gestio de RH: atraccio, retencid i desenvolupament del talent. Optimitzaci6 del talent organitzatiu i del talent
individual.

3. Desenvolupament de competencies del's nostres equips: lideratge, treball en equip, relacions interpersonals, converses
constructivesi gestio emocional.

4. Prevencio de riscos laborals

5. Protecci6 del consumidor

6. Assegurances del sector

7. Llel concursal

8. La Responsahilitat Social Empresarial (RSE)

9. Eines:

¢ Mapes de procés
e Plansd'accio

Professional Immobiliari |
1. Treball amb €l client:

¢ Com tractar objeccionsi tancament de la venda.
¢ Com ensenyar els habitatges als compradors.
¢ Marqueting i manteniment de la cartera de propietats.

2. Ofertai contracte privat amb técniques de negociacio.

3. Gestié de contactes. Perds molts contactes ainternet?

4. Els experts de marqueting ens diuen que €l que contacta primer t€ més probabilitats de triomfar. Si tens bons sistemes i mantens el
contacte, tard o d'hora et convertiras en I'escollit.

5. Tens una base de dades adequada?

6. Entens el que pot fer per tu un CRM i sapstriar el més adequat ales teves necessitats?

7. Saps que hi ha diferents tipologies de webs especialment orientades a la captacié de contactes segmentats segons tipologia de
client desitjat?

8. Agent del comprador.

L'objectiu del curs basic de la Designacié de Representant Acreditat del Comprador és establir una formacio base amb habilitats i
recursos per gjudar els professionalsimmobiliaris atenir éxit com a agents d'un comprador. Aprendras a:

e Crear un negoci per representar un comprador.

e Avaluar els serveis que realitzes per als teus clients compradors.

¢ Augmentar lateva confianga al'hora d'aconseguir lasignatura del contracte de representacid de comprador.
¢ Adquirir métodes, einesi tecniques per proporcionar el suport i €ls serveis que els compradors volen



Professional Immobiliari |1
1. Gestio d'equips. Construeix el teu propi equip per ampliar €l teu negoci:

¢ Reconeix els senyals que et diuen que és hora de contractar una persona.

¢ Avaluales millors opcions per al creixement del teu negoci, com ara: assistents virtuals o in situ, coordinadors, especialistes
del comprador i partners per vendre propietats.

¢ Aplicatécniques per sol licitar candidats qualificatsi larealitzaci6 d'entrevistes amb éxit.

¢ Vaora les opcions de remuneracio per als membres de I'equip, la seva situacid laboral, Ilicéncies, contractes i €els titols i
responsabilitats dels llocs de treball.

¢ Implementa practiques de gestid eficaces relacionades amb I'orientacié en el lloc de treball, avaluacions de treball,
responsabilitat per objectiusi flux de treball.

2. Finances per aimmobiliaris:

¢ Mapade lasituacio financera

¢ Conceptes financers basics

e Mapad experienciadel client

¢ Control del'experiénciadel client

¢ El disseny del missatge

¢ Perfils economicsi conceptes derisc

¢ Meétode de comparacié d'ofertes hipotecaries: Green. Els habitatges sostenibles han arribat per quedar-se.
¢ Introduccio

¢ Habitatges eficients en I'Us de recursos

¢ Projectes DIY per millorar I'eficiénciaen I'Uis de recursos

¢ Tecnologia d'habitatges intel-ligents

e Actualitzacid i substitucio de sistemes

¢ Remodelacié: projectes de gran envergadurai la sevafinalitat
¢ Desde zero: habitatges de nova construccio i personalitzats

¢ Recursos

3. Green. Estructurai objectius d'aprenentatge:

¢ Lanovanorma: entendre les motivacionsi prioritats del consumidor
¢ Elsnousimpulsors del mercat: transitabilitat, transport i assequibilitat
¢ Ecologitzaci6 del’MLS i de lataxacié d'habitatges

Vendai comercialitzacié d'habitatges eficients en |'Us de recursos
Trobar i comprar un habitatge eficient en I'Us de recursos
Diversificaci6: professionals del sector immobiliari verd

Recursos

Gestié d'Obres

1. Sessi6 introductoria a les técniques de gestié d’ obres:

¢ Conceptes basics de gestio d obra.

¢ El project manager.

Gesti6 de la contractaci6. Contractacio i documentaci6 de suport.
L’ estratégia de la planificacid general dels controls d’ obra.

2. Normativa de subcontractacio, qualitat, prevencio i medi ambient.
3. Gestié delaseguretat i salut al’ obra.

4. Manteniments. Inspeccio Técnica dels Edificis (ITE). Acabament de I’ obra (control final d obra, Ilibre de I edifici, certificat final
d’ obra, acta de recepci6, etc.).



5. Lagesti6 economica, temporal i documental d’ una obra:

¢ Lesrestriccions en lagestié d’ obresi |’ establiment d’ objectius.

¢ Planificacio, seguiment i control de costos en €l temps.

Lagestio dels canvis.

Lagestioi latracabilitat documental en les diferents fases del procés.
Métodes de control econdmic i tempora (EVM i IMADO).

Les especificitats en la contractacié en I’ ambit public.

6. Lainnovaci6 en la gestio del procés de I edificacio:

¢ El BIM com ametodologia per alaproduccid i gestié del procés de I’ edificacio.

El BIM en €l cicle de vidad'un edifici.

El BIM en diferents entorns de treball (promotor, constructor, projectista, direccioé facultativa, I'administracio, etc.).
El BIM enlagestio de costosi temps.

El BIM manager.

Direccié Comercial

1. LaDirecci6 Comercid

¢ Funcions efectives

Staff productiu

Habilitats directives

¢ Coneixement del mercat

¢ Perspectives del sector a5 anys

2. Reclutament d'Equip

e Andis delaredlitat
Tipologies d'agents

Fonts reals de reclutament
Proposta de valor diferencial
Programad'accions

3. Plansd'acci6

Lapiramide immobiliaria ... adaptacié de Maslow
Lamotivacio red

Pla efectiu de formaci6

Pla efectiu de negoci

Pla efectiu de carrera

4. Programes de Productivitat

¢ Captaci6- Base

e Captaci6- Alt rendiment
¢ Venda- Base

¢ Venda-Alt rendiment

e Accountability

5. Marqueting aplicat ala comercialitzacio immobiliaria
6. Plade marqueting i comunicacié

7. Disseny del missatge comercial

8. Accions comerciasal sector immobiliari



9. Campanyes publicitaries
10. Mérqueting directe
11. Gesti6 derelacions amb clients (CRM)

Coneixement de I'Edificacio
1. El llenguatge de la construcci6 i lectura de planols.

2. Parts d' un edifici:

¢ L’estructura: concepte general d' estructura i tipus més corrents. Cimentacié, pilars, murs, forjats, tancaments... El certificat
de solidesa.

¢ Parets i revestiments: tipologia de parets i tancaments no estructurals. Revestiments de parets, sostres, terres. Proteccions
termiquesi acustiques.

¢ Cobertes: finalitats d' una coberta, tipologies i materials emprats. Aillamentsi impermeabilitzacions.?

¢ Instal-lacions: descripci6 de les instal-lacions de llauneria, sanegjament, gas, electricitat, calefacci, telefonia, aire condicionat.

¢ Andlisi duna edificacié: propietat vertical i horitzontal, les comunitats de propietaris. Zones comunes i privades. El paper
del tecnic per coneixer I'estat d’'una finca i com a assessor especidista. Planificacio de les obres i manteniment d’ aquests
elements. Quantificacio econdomicai distribucid de despeses.

3. Larehabilitacio:

e L’obra: definicié d obra. Documentacid. Persones que intervenen en una obra. Subvencions de les entitats publiques. Obres
més habituals en un edifici d’ habitatges.

¢ Materials de la construcci@: basics utilitzats historicament (fusta, ferro, fang, pedra) i nous materials més emprats (ceramica,
vidre, aillaments, aglomerats, etc.).

¢ Patologiesi danys. Els anomenats “vicis ocults’ i el seu abast. El manteniment com a solucio.

¢ Bastides i medis auxiliars descripcié dels elements auxiliars a les obres, els més emprats en obres de rehabilitacio i
manteniment. Documentacié legal.

e Control de qualitat dels materials.

4. El mediador i la responsabilitat de coneixer I'estat constructiu del bé immoble i de I’edifici on s'ubica. Coneixements minims
necessaris de I’ edificacié per emprendre una actuacio correcta. La necessitat en alguns casos d’ assessorament técnic. Els vicis
ocults: el seu abast (Us correctei abusiu).

5. Conceptes sobre distribucions i acabats.

6. Rehabilitacio energética d’ edificis:

¢ El consum d'energia als habitatges. Perqué hem de rehabilitar energeticament els edificis.
¢ Actuacions sobre lapell de I'edifici:

- Diagnosi de I'estat actual. Faganes, cobertes, terres, mitgeresi fusteries. Coneixer les caracteristiques fisiques.
- Mesures de millora. Caracteristiques dels materialsi sistemes constructius. Tipologies: avantatgesi inconvenients.

e Mesures passives per alamillora de I'eficiencia energética:

- Estratégiesi solucions bioclimatiques
- Hermeticitat

¢ Mesures actives en larehabilitacié energética. Lesinstal lacions:

- Climatitzacio. Tipus de sistemes: avantatges i inconvenients
- Aigua calenta sanitaria

- Ventilacio

- Generaci6 d'energiasolar i sistemes d'il-luminacio



Organitzacio i Gestio de I'Empresalll

1. Aspectes economics. Balangosii ratios. Resultats. Auditoria

2. Estratégies de gestio de RH: atracci, retencid i desenvolupament del talent. Optimitzacié del talent organitzatiu i del talent
individual.

3. Desenvolupament de competéncies dels nostres equips: lideratge, treball en equip, relacionsinterpersonals, converses
constructivesi gestié emocional.

4. Prevencio deriscos laborals

5. Protecci6 del consumidor

6. Assegurances del sector

7. Llei concursal

8. La Responsabilitat Social Empresarial (RSE)

9. Eines:

¢ Mapes de procés
e Plansd'accio

Valoracions Immobiliaries ||

1. Vaoracio de finques urbanes I 1: solars, edificis, naus, etc.

2. Explicacio del funcionament del treball practic per part dels alumnes.

3. Valoracio a efectes expropiatoris.

4. Valoracié de finques rastiques.

5. Vaoracions cadastrals.

6. Vaoracions a efectes de I’ Agéncia Tributaria de Catalunya (ITP, AJD, donacionsi successions).
7. Vaoracié d' immobles en explotacié econdmica. Valoracié de dretsreals.
8. Programes practics de valoracions.

9. Valoraci6 de sdl pendent d’ urbanitzar. El métode residual dinamic.

10. Lafuncié pericia conformealalle d enjudiciament civil (LEC).

11. Funcions del perit. Procediments. Honoraris. L’ informe pericial.

Propietat Horitzontal

1. Catalunya: definicio, objecte, quota, creditsi deutes, afectacié real i fons de reserva.

2. Establiment del régim, legitimacid, escriptura de constitucio, modificacio de titol, estatut, reglament de régim interior, dret de
sobreelevaci6, sotsedificacio i edificacio i extincio del regim.

3. Elements privatius, annexos, Usi gaudi d aguests elements, aixi com les seves disposicions, manteniment i conservacio,
limitacionsi servituds, elements comuns, aprofitament, manteniment, despeses, responsabilitat i activitats prohibides.

4. Acords, comput del vot. Impugnacié i suspensi6 dels acords. Reclamacions comunitaries: competéncia, procediments. Especial
referénciaal procediment monitori de I’art. 21 de laLlei de propietat horitzontal. Acci6 de cessacio.

5. Organs de govern: presidéncia, secretaria, administrador, junta de propietaris, reunions, convocatories, assisténcia, constitucio i
dret de vot.

6. Actes, llibres d actes, execucio.

7. Propietat horitzontal complexa, quotes, constitucio, regulacio, comunitats de garatgesi trasters. Propietat horitzontal per

parcel -les, configuracio i concepte.

Urbanismelll

1. El paper dels sectors public i privat en I’ execuci6 del planejament.

2. Els sistemes d’ actuaci6.

3. Les expropiacions per rad de I’ urbanisme. L’ execucio através del concessionari. El paper del jurat d’ expropiacio.
4. El sistema de compensacié. Les modalitats de compensacio basicai compensacié concertada. La junta de compensacio.
L’elaboracid i contingut dels estatuts i bases d’ actuaci 6. Responsabilitats dels membres.

5. El registre de lapropietat i |’ urbanisme.

6. La problematica de les urbanitzacions privades. Entitats de conservacio.

7. Laconcertacio socia en |’ execucio del plangjament: els convenis urbanistics.

8. Infraccionsi sancions urbanistiques. Competénciai procediment administratiu. Responsabilitats.

9. Execucio del plangjament urbanistic. Requisits. Ladivisio poligonal.

10. El sistema de cooperacio. Les associacions administratives de cooperacio.



11. El projecte de reparcel 1acio.

12. L’ execuci6 dels sistemes urbanistics generals.

13. El projecte d' urbanitzacié i € projecte d' obres complementaries.

14. Lavaloraci6 del sol.

15. Els sectors d’ urbanitzaci6 prioritaria.

16. L’ execucio de les obres d' urbanitzacié i lasevacessié al’ administracio.

Treball Final de Master

Realitzacié d'un projecte en I'ambit escollit a partir dels coneixements adquirits durant el master i suportat per tutories addicionals
de seguiment.

Titulacio

Master de Formacié Permanent en Estudis Immobiliaris per la Universitat de Girona*

* Noinclou lataxa d'expedici6 del titol

M etodologia

Classes presencials amb la possibilitat de seguir-les de formavirtual, on sexposaran temes, es resoldran casos practicsi es podran
preguntar dubtes. En molts casos, |'alumne disposara d'informacié addicional per ampliar coneixementsi aprofundir en els temes.
El Treball Final del Master consistiraen larealitzacié d’ un projecte en I'ambit escollit a partir dels coneixements adquirits durant el
master i suportat per tutories addicionals de seguiment.

Sistema avaluacio

- Assistenciaminima al 80% de les sessions.

- Cada modul s'avaluade formaindividual.

- Superar una prova tipus test (proves d opcions de mdiltiples alternatives).
- Presentaci6 del Treball Final de Master.

Financament

Financament bancari
Els estudiants matricul ats poden financar €l pagament de la matricula en quotes.
La Fundacio ha establert convenis amb condicions preferents pels seus alumnes amb les segiients entitats:

— Sabadell Consumer
— CaixaBank
— Banc Santander

Quadre docent

Direccio

Joan Company Agusti

Llicenciat en Dret per laUniversitat de Barcelonai Master en Direcci6é d'Empreses Immobiliaries (MDI).

Agent de la Propietat Immobiliariai Administrador de Finques. President del Col-legi API de Girona. President del Consell de
Col-legi Oficia d'Agents de la Propietat Immobiliaria de Catalunya. Director de laimmobiliaria Ceigrup-Finques Company.


http://www.caixabank.cat/particular/prestecs/prestec-estudis.html
https://www.bancosantander.es/ca/universidades/educacion/prestamos-estudios

Elisabet Prat Alsina
Arquitecta técnica. Postgrau en Urbanisme. Professora associada de Va oracions Immobiliaries al’ Escola Politécnica Superior de la
UdG. Taxadoraa ST. Col-laboradora de Duatis Arquitectes, SLP.

Coordinacio

Rosa Pascual Batlle
Gerent del Collegi Oficial d'Agents de la Propietat Immobiliariade Girona.

Sara Rodriguez L 6pez
Areade formaci6 del Col-legi Oficial d'Agents de la Propietat Immobiliaria de Girona.

Professorat

Rafael Arnaiz
Registrador de la Propietat i Mercantil. Titular del Registre 7 de Barcelona.

Jaume Bahi
Arquitecte tecnic. Master en Direccio i Gestio d' Empreses per la UdG. Tecnic superior en prevencio de riscos laborals. Arquitecte
tecnic a Volums Estudi d’ Arquitecturai Plad’ Olot Constructora.

CarlesBalbin
Llicenciat en Dret. Advocat. Assessor juridic del Col-legi Oficia d'’Agents de la Propietat Immobiliariade Girona. Soci director de
Balbin Advocats.

Jordi Bonmati
Llicenciat en Economiai advocat a Ribas Alvarez Assessorsi Consultors.

Mar Cabarrocas Salvador
Arquitecta. Professora associada al’ Escola d’ Arquitecturade la UdG. Col -laboradora de Duatis Arquitectes, SLP.

Josep Comasi Vila
Llicenciat en Dret. Advocat. Administrador de finques. Agent de la propietat immobiliaria. Harealitzat el Seminari Dret Immobiliari
i Urbanistic per ESADE.

Laura Corsunsky
Socia directora de Corsunsky and Moré Advocats Associats, SLP. Expertaen dret pdblic i urbanisme. Master en Plangjament i
Gestio en Matéria d'Urbanisme per laUPC i Executive Program en Corporate Finance and Law per ESADE.

Carme Domeénech
Arquitecta técnica en execucio d’ obres. Coordinadora de seguretat i salut. Técnica superior en PRL, especialitat en seguretat,
higiene i ergonomiai psicosociologia aplicada.

Josep Donés
Secretari general de I’ APCE de Catalunya.

Jordi Duatis
Arquitecte. Professor associat d’ Arquitectura Legal, Dret Urbanistic i Valoracions a I’ Escola d’ Arquitectura de la UPC. Professor



associat d’' Urbanisme al’ Escola d’ Arquitecturade laUdG. Vocal del Jurat d’ Expropiacié. Director de Duatis Arquitectes, SLP.

Amadeu Escriu
Arquitecte técnic en execuci6 d'obres. Master en Gesti6 Integral de I'Edificaci6. Project and facility manager. Técnic en Prevencio
de Riscos Laborals de nivell superior en |'especialitat de seguretat en el treball.

Francesc Espinet
Llicenciat en Dret. Advocat. Master en Dret Immobiliari. Diplomat técnic laboral. Soci d'ECN Advocats.

Jordi Garcia

Arquitecte superior especialitzat en edificacié, urbanitzacié, urbanisme i valoracions. Cap del servei de Domini Pdblic Maritim i
Terrestre del Servel Provincial de la costa de Girona. Diplomat en Arquitectura Legal i Forense. Périt del Col-legi d' Arquitectes de
Catalunya.

Xavier Jaime
Arquitecte técnic. Master en Valoracions de Bénsi Taxacid de Danys per la UPC. Expert en patol ogies constructives. Termograf
ITC Nivell Il. Blower Door. Passive House Designer and Tradesperson.

Ferran Martin
Advocat. Postgrau en Dret Immobiliari i Urbanistic per la Universitat Pompeu Fabra. Assessor juridic del Col-legi d’ Administradors
de Finques de Girona.

Cristina Pardo
Llicenciadaen Administracié i Direccié d Empreses per laUdG. Administradora de finques. Agent de la propietat immobiliaria.
Agent d’ assegurances vincul ada.

Antoni Pérez
Advocat associat a Rebled Bellvehi Advocatsi delegat territorial a Girona de I’ Associacié Catalana de Compliance (COMPCAT).

Daniel Planas
Administrador de finques. Agent immobiliari de Catalunya. Advocat. Master en Negocis.

Josep M. Pou
Advocat. Assessor juridic del Col-legi d’ Aparelladorsi Arquitectes Tecnics de Girona. Soci fundador de Pou Advocats, SLP.

Elisabet Prat Alsina
Arquitecta técnica. Postgrau en Urbanisme. Professora associada de Valoracions Immobiliaries al’ Escola Politécnica Superior de la
UdG. Taxadoraa ST. Col-laboradora de Duatis Arquitectes, SLP.

Francesc X. Quintanai Roig
Vicepresident del Col-legi d’ Administradors de Fingques de Girona. Administrador de finques col -legiat. Agent de la propietat
immobilidria. Master en Estudis Immobiliaris.

Albert Ribera
Doctor arquitecte tecnic. Project Manager. Master en Gestié i Organitzacié d'Empreses. Ex professor titular de la Universitat
de Girona.



Joan Robleda
Economista.

Xavier Roig
Director operatiu per ala Coordinaci6 dels Sistemes d' Informacié i Atencié Ciutadana, Agénciade |’ Habitatge de
Catalunya. Gestor del Registre d’ Agents Immobiliaris.

Cristina Romaguera
Advocada. Llicenciada en Dret. Master en assessoriai gestio tributaria. Master en Dret d’ empresa. Socia de RM Assessors

Marta Romaguera
Llicenciadaen Dret. Advocada. Cap del departament juridic d' RM Assessors. Titulacié de Gestor Administratiu.

Moisés Ruiz
Economista. Master en Assessoriai Consultoria Immobiliaria per la UB. Postgrau en Direcci6 Immobiliaria per la UB-APCE.
Director de CENIC. Formador immobiliari.

Ramon Soler

Enginyer d'edificacio i arquitecte técnic. Master en Patrimoni Cultural al'’Ambit Local per la Universitat de Girona. Postgrau

d’ urbanisme per la UdG. Técnic municipal d’ urbanisme. Taxador immobiliari. Expert en rehabilitacionsi formador en eficiéncia
energéticaa Col-legi d'Aparelladors de Girona.

Silvia Terrades
Advocada.

Angel Torramilans
Administrador de Finquesi President del Col-legi d’ Administradors de Finques de Girona.

*Ladireccié esreservael dret de modificar I'equip docent, si fos necessari, per garantir €l nivell de qualitat i categoria professional.

Entitats col -laboradores
SIRA

STRA

Spanish International Realty Alliance

Col-legi d'Arquitectes de Catalunya

(OAC

arquitectes.cat
Girona

Col legi dAparelladors, Arquitectes Tecnicsi Enginyers d'Edificacio de Girona



Col-legi
d'Aparelladors,
Arquitectes Técnics i
Enginyers d’Edificacio
de Girona

Col-legi dEnginyers Graduats i Enginyers Tecnics Industrials de Girona

D) | coLLEGI DENGINVERS GRADUATS
g‘@; TENGINYERS TECNICS INDUSTRIALS
457" |DEGIRONA

[1-lustre Col-legi de I'Advocacia de Girona

-3/ DE CADVOCACIA
/' DE GIRONA

Y, CQI LEGI PROFESSIONAL DE
% TECNICS SUPERIORS
)7 | DELINEANTS

o3 DE GIRONA

Col-legi d'Economistes de Catalunya

Col-legi d'Economistes
‘E de Catalunya

Al servei dels professionals
de 'economia i de l'empresa

Entitats promotores
Fundacio Universitat de Girona: Innovacio i Formacio

—
Universitat de Girona
Fundacioé UdG:
Innovacio i Formacio
——

Col-legi i associacié d'agents de la propietat immobiliaria de Girona




Col-legi d'/Administradors de Finques de Girona

(D

Col-legi d’Administradors de Finques
de Girona

Gremi de Promotorsi Constructors d'Edificis de Girona

/
. Gremi de Promotors

i Constructors
d’edificis de Girona



Estudis I mmobiliaris

Inici curs: 20/09/2022

Data darrera sessi6 presencial: 10/04/2024
Fi curs: 09/05/2024

Data tancament acta avaluacié: 09/05/2024

Sessions | nformatives

Data Hora Lloc
Sessi6 informativa 1 14/09/2022 12:00 Aulal, edifici Giroemprén (Parc Cientifici Tecnologic de laUdG)
Sessi6 informativa 2 14/09/2022 12:00 ONLINE per videoconferénciaamb €l programa ZOOM fent clic

agui

Calendari
Data Lloc Inici mati Fi mati Inici tarda Fi tarda
20/9/2022 16:00 20:00
27/9/2022 16:00 20:00
6/10/2022 16:00 20:00
13/10/2022 16:00 20:00
18/10/2022 16:00 20:00
20/10/2022 16:00 20:00
25/10/2022 16:00 20:00
27/10/2022 16:00 20:00
28/10/2022 10:00 13:00 15:00 18:00
3/11/2022 16:00 20:00
8/11/2022 16:00 20:00
10/11/2022 16:00 20:00
15/11/2022 16:00 20:00
17/11/2022 16:00 20:00
22/11/2022 16:00 20:00
24/11/2022 16:00 20:00
25/11/2022 10:00 13:00 15:00 18:00
29/11/2022 16:00 20:00
1/12/2022 16:00 20:00
13/12/2022 16:00 20:00
15/12/2022 16:00 20:00
16/12/2022 10:00 13:00 15:00 18:00
20/12/2022 16:00 20:00
22/12/2022 16:00 20:00
10/1/2023 16:00 20:00
12/1/2023 16:00 20:00
17/1/2023 16:00 20:00
19/1/2023 16:00 20:00
20/1/2023 10:00 13:00 15:00 18:00
24/1/2023 16:00 20:00
26/1/2023 16:00 20:00
31/1/2023 16:00 20:00
2/2/2023 16:00 20:00
7/12/2023 16:00 20:00
9/2/2023 16:00 20:00
14/2/2023 16:00 20:00

16/2/2023 16:00 20:00



17/2/2023
21/2/2023
22/2/2023
23/2/2023
28/2/2023
1/3/2023
2/3/2023
7/3/2023
8/3/2023
9/3/2023
14/3/2023
15/3/2023
16/3/2023
17/3/2023
21/3/2023
22/3/2023
23/3/2023
28/3/2023
30/3/2023
11/4/2023
12/4/2023
13/4/2023
18/4/2023
19/4/2023
20/4/2023
21/4/2023
25/4/2023
26/4/2023
27/4/2023
2/5/2023
3/5/2023
4/5/2023
9/5/2023
10/5/2023
11/5/2023
18/5/2023
19/5/2023
25/5/2023
4/10/2023
11/10/2023
18/10/2023
25/10/2023
8/11/2023
3/1/2024
10/1/2024
17/1/2024
24/1/2024
31/1/2024
71212024
14/2/2024
21/2/2024
28/2/2024
6/3/2024
13/3/2024
20/3/2024
27/3/2024
3/4/2024
10/4/2024

10:00

10:00

10:00

10:00

13:00

13:00

13:00

13:00

15:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
15:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
15:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
15:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00

18:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
18:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
18:00
20:00
20:00
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20:00
20:00


http://www.tcpdf.org

