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Tipologia: Curs d'especialitzacio
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Data d'inici: 06/10/2026 = =
Data de finalitzaci6: 20/05/2027

Data maxima de presentaci6 del treball final: 20/05/2027

Possibilitat d'assistir a les sessions presencials per videoconferéncia: Si

Excepte |I'tItim dia de cada modul, que shaura de superar una prova tipus test que es duraa
terme NOMES PRESENCIALMENT al Col-legi Oficial d'Agents de la Propietat
Immobiliaria de Girona.

Gravaci6 de classes: Si
Lavisualitzaci6 de les gravacions NO computara com a assistencia

Horari: Dimartsi dijous de 16 a20 h. L'Ultim dia de cada modul shaura de superar una
prova tipus test que es dura a terme NOMES PRESENCIALMENT a Collegi Oficial
d'Agents de la Propietat Immobilidria de Girona.

Lloc derealitzacio: PRESENCIALMENT a Col-legi Oficial d'Agents de la Propietat
Immobiliaria de Gironao ONLINE per videoconferénciaamb el programa ZOOM
Places: 48



Preusi descomptes

Preu: 2.295 €

5% de descompte per aalumnesi Alumni dela Universitat de Girona.
2.180,25€ (460 € Preinscripci6 + 1.660,25 € Matricula + 60 € Taxes)

5% de descompte per aalumnesi exalumnes de la Fundacié UdG: Innovacié i Formacié que hagin realitzat un master de
formacio per manent, diploma d'especialitzacié o diploma d'expert (postgraus) (només s'aplicara en el casque no esmatriculin
dela mateixa estructura modular).

2.180,25€ (460 € Preinscripcio + 1.660,25 € Matricula + 60 € Taxes)

5% de descompte per a membres de families nombr oses 0o monopar entals. Persones a l’atur, amb discapacitat reconeguda o
victimes de violencia masclista.

2.180,25€ (460 € Preinscripcio + 1.660,25 € Matricula + 60 € Taxes)

10% de descompte per a empreses que matriculin 2 o 3 treballadorsala mateixa formacid i cursacadémic.
2.065,50€ (460 € Preinscripci6 + 1.545,50 € Matricula + 60 € Taxes)

15% de descompte per a empreses que matriculin més de 3 treballadorsa la mateixa formacid i cursacadémic.
1.950,75€ (460 € Preinscripci6 + 1.430,75 € Matricula + 60 € Taxes)

5% de descompte per a Col-legis professionals.
2.180,25€ (460 € Preinscripcio + 1.660,25 € Matricula + 60 € Taxes)

20% de descompte per a Col-legiats deles entitats organitzadoresi empleats d’aquests col -legis.
1.836€ (460 € Preinscripcid + 1.316 € Matricula + 60 € Taxes)

Sessions | nfor matives

Data Hora Lloc
Sessié informativa 1 11/06/2026 16:00 Per videoconferénciaamb € programa ZOOM



Raons per fer e curs

L es matricules pagades abans del 30/09/2026 tindran un descompte del 5%

Consulta’ns com fer-ho!

Raons per fer e cursd'especialitzacio

» Adquiriras els coneixementsii la capacitacio professional per a desenvolupar les habilitats necessaries d' aprenentatge
per estar al front d'una agéncia Immobiliaria

* Et podrasinscriure en e Registre d’ AgentsImmobiliaris de Catalunya, Al CAT.

 Prendrasiniciativa propia per dirigir lateva empresaa partir d’ una bona formacio, obrint-te cap a nous camins
professionals.

e Forma't constantment, aixi tindras més facilitat per afrontar les adversitatsi els canvis.

« Els professionals que dominen la gesti6 eficag de la seva empresa tenen més capacitat d assolir I’ éxit.

» Lacompetitivitat i duresade I’ entorn laboral fan que hagim de tenir coneixements clars de com gestionar recursos.

* Un curspensat i organitzat desdel sector i per al sector.

Enlaformacidi e reciclatge s hi troba el futur dels professionals

Presentacio

PRESENTACIO DEL CURSD'ESPECIALITZACIO

El Cursd'Especialitzacié en el Sector Immabiliari - AICAT estaformat per 9 assignatur es que poden matricular-se de manera
independent com a curs d’ especialitzacio.

MATRICULA CONTINUA. Qui vulgui realitzar latotalitat del programa, es pot matricular en qualsevol moment. En aguest cas,
en funcio de la data de matricula, realitzara una part de les assignatures durant el curs 2026-2027 i larestaal llarg del curs
2027-2028.

Classes PRESENCIAL S amb possibilitat de seguir per VIDEOCONFERENCIA. Tu tries!


https://www.fundacioudg.org/ca/p/bonificacions.html

Objectius

Formar professionals qualificatsi facilitar lacomprensié i assimilacié de coneixements practicsi Gtils, necessaris per al’ exercici
professional com intermediari immobiliari a Catalunya.

Sortides professionals

» Crear una agénciaimmobiliaria propia.

* Ser especialista en: intermediacié immobiliaria (preus de mercat, fases de la compravenda, del lloguer d’immobles,
etc.), administracio i gestio de comunitatsi lloguersi Valoracions Immobiliariesi peritatgesjudicials.

» Accedir allocs de treball de responsabilitat en empreses del sector immobiliari.

A qui sadreca

» A aquells professionals del sector immobiliari que han de certificar els coneixementsi aptituds en formacio6 per al’ obtencié del
nimero d’ AICAT, requisit indispensable per exercir la professio d’ agent immobiliari a Catalunya.

» A professionals qualificats per allocs de treball de responsabilitat en empreses del sector immobiliari: promocio, construccio,
intermediacio, administracio i gestio d'immoblesi capacitar-los per desenvolupar les tasgues propies en elsambitsdelagestio i
direccié empresarial.

. . . . e,
Requisitsd'admissio
Per apoder realitzar el curs cal cumplir algun dels seglients requisits:

 Persones interessades en adquirir coneixements especifics en la gestio, mediacio i assessorament en el sector immobiliari.

* Persones en possessié del DEEI (Diploma d’ Especialista en Estudis Immobiliaris), per laUniversitat de Girona.

* Persones en possessi6 del CEl (Curs d’ Especialitzacio en Immobiliaria), per la Universitat de Girona.

» Agentsdelapropietat immobiliariai els seus empleats.

L es persones que tinguin titulacio universitaria en Dret, Economiques, Arquitecturai Enginyeria, Empresarialsi Administracio i
Direcci6 d’ Empreses, Graduat Social o en Relacions Laboralsi Titulats Mercantils shauran d'inscriure en €l Diploma d'Expert en €l

Sector Immobiliari - AICAT (29 ECTS).

Estructura modular

Aquest curs forma part d'un programa que inclou la possibilitat de matricular-se de maneraindependent a les titulacions seglients:

Curs d'especiaitzacié en El Sector Immobiliari - AICAT

Diploma d'expert (postgrau) en El Sector Immobiliari - AICAT

Curs d'especialitzaci6 en Dret Privat: Obligacionsi Contractes

Curs d'especialitzacié en Dret Privat: Registral, Hipotecari i Drets Reals
Curs d'especiditzacié en Arrendaments Urbans

Curs d'especiaitzacié en Urbanisme

Curs d'especialitzacié en Vaoracions Immobiliaries

Curs d'especialitzacié en Fiscalitat Immobiliaria

Curs d'especialitzacio en Normativa Especificadel Sector Immobiliari
Curs d'especiditzacié en Marqueting Immobiliari

Curs d'especialitzacié en Organitzacié i Gestié de I'Empresalmmobiliaria


https://www.fundacioudg.org/ca/diploma-sector-immobiliari-aicat.html
https://www.fundacioudg.org/ca/diploma-sector-immobiliari-aicat.html

Assignaturesrelacionades

Dret privat: obligacionsi contractes (3ECTYS)

1. Concepte de Dret. Deu ideesimportantsi els quatre articles del Codi Civil.
2. L’ obligacié: conceptei classes: Obligacions unilateralsi reciproques. Obligacions mancomunadesi solidaries. Extincio de
les obligacions.
3. El contracte: concepte, classes, requisits essencials, forma, perfeccionament, consumacid, nul-litat, anul -labilitat, resolucié i
rescissio.
4. Contractes d'intermediaci immobiliaria.
5. Cobrament honorari per part de |’ agent.
6. Contracte de compravenda: concepte, prohibicions, obligacions de les parts, perfeccionament, consumacio. Lareservade
domini. Larescissio per lesié ultradimidium.
7. Contractes denominats preparatoris de la compravenda: precontracte i la promesa de venda. El contracte de reserva. Les
guantitats a compte del preu: lesarres o lapagai senyal: definicié, classes, diferénciai efectes.
8. Contracte d’ opci6 de compra.
9. Lapermutai ladiferenciaamb la compravenda.
10. Contracte de donacio.
11. Contracte de préstec.
12. Contractes de garantia. Lafianca, €l diposit i € contracte d'hoste.
13. Contracte de mandat. Els poders.
14. Contracte de societat: concepte, classes, obligacionsi extincio.
15. Els principals contractes mercantils.
16. Responsabilitat penal en I’ambit immobiliari.

Dret privat: registral, hipotecari i dretsreals (3ECTYS)

1. Propietat i domini: contingut i limitacions. Adquisicio, conservacio i pérduadel domini. La proteccié del domini i del dret de
propietat.

2. Les servituds: concepte, classes. Adquisicio, modificacid i extincio.

3. El registre de la propietat: principis, inscripcio, publicitat, legitimacid, imprescriptibilitat, tracte successiu.

4. Lapresentacid i inscripcio a Registre de la Propietat.

5. Immatriculacié, inscripcid i els seus efectes. Obra nova. L’ excés de cabuda. Agrupacio i segregacio. Delimitacio. Les
prohibicions de disposar.

6. L’ expedient de domini. Actes de notorietat.

7. Lainscripcié del’ opcio de compra: requisitsi efectes.

8. L’ usdefruit: concepte, constitucié, extincio.

9. El dret d'Gs d'habitacio.

10. El dret de superficie.

11. El dret de vol i sobreelevacio.

12. La hipoteca: concepte, naturalesai classes. Béns hipotecablesi no hipotecables. Normes de proteccié del consumidor.
Extincio objectivai distribucié de la responsabilitat. Obligacions susceptibles de garantia hipotecaria. Constitucié dela
hipoteca. Dretsi obligacions del creditor, del propietari i de tercers. Clausules hipotecaries no inscriptibles en el Registre de
laPropietat i €ls seus efectes. Extincid. Procediments per aconseguir I’ efectivitat del credit amb garantia hipotecaria. Accio
real i acci6 personal.

13. Breus apunts del dret de successions. La successié abintestada, en el matrimoni en régim de societat de guanysi de separacié
de béns. Tramitacio de la declaracio d hereus abintestada.



Nor mativa especifica del sector immobiliari (3ECTS)

1. Gestié del cobrament. Blanqueig de capitals.
2. L'accés al’ habitatge assequible (plans d’ habitatge, reserves d' HPO, emergéncia habitacional, ocupacions, etc.).
3. LOE. Responsahilitatsi garanties.
4. Les noves obligacions de |'empresa en matéria de responsabilitat penal. El compliance.
5. Decret d'habitabilitat i de lacédula d'habitabilitat.
6. Certificat d eficiencia energética.
7.L’Administracid i els agentsimmobiliaris.
8. El registre d agents.
9. Aspectes practics del mén immobiliari.
10. Aspectes basics en matérialaboral i de seguretat social que han de conéixer les empreses:
a) Jornada laboral. Teletreball.
b) Sancions, acomiadamentsi ERTES.
c) Registre salarial i plans d’lgualtat.
d) Protocol contral’ assetjament laboral i canal de dendncies.
€) Dret aladesconnexid digital.
f) Régim d’ Autonoms.
g) Assegurances de conveni i de responsabilitat patronal.
h) Manual del treballador o reglament. Protecci6 de dadesi cameres de videovigilancia.

Urbanisme (SECTYS)

1. Lanormativa urbanistica d’ aplicaci6 a Catalunya. La normativa sectorial.
2. El régim urbanistic del sol. Laclassificacio i qualificacio del sol.
3. El sistema de plangjament a Catalunya. Les bases d’ articulacié del sistema de plangjament territorial i urbanistic.
4. El plangjament general: POUM i PAUM.
5. El procediment d’ aprovaci6 de plans. La participacio dels particulars en el plangjament.
6. El plangjament derivat en sol urbanitzable. El PlaParcial i € PlaParcia de Delimitacio.
7. El plangjament derivat en sl urba. El Plade Millora Urbana. Els plans especiasi els projectes d’ actuacid especifica.
8. Lareserva per |’ habitatge protegit, |’ estudi de viabilitat, I’agendai e plad’ etapes.
9. Els poligons d’ actuaci6 i les actuacions aillades en sol urba consolidat i no consolidat. Expropiacié per raons urbanistiques.
Les actuacions aillades.
10. L’ execuci6 del plangjament i lagestio urbanistica. Ladivisio poligonal. Els canvis de sistemes d’ actuacio.
11. Els sistemes d’ actuacié urbanistica per al desenvolupament del plangjament urbanistic: des de lainiciativa particular i des de
lainiciativa publica. Els canvis de sistemes d’ actuacio.
12. Laconcertacié social: els convenis urbanistics.
13. El calcul de I’ aprofitament urbanistic. La cédula urbanistica. De plangjament i de gestié urbanistica.
14. Lesllicéncies urbanistiques i les autoritzacions administratives. Les parcel -lacions. L'informe d'aprofitament urbanistic.
15. Edificacions fora d ordenacio. Volum disconforme. Us disconforme. Declaracié de ruinai |a responsabilitat dels propietaris.
16. Les parcel lacions. Lesinnecessaries parcel lacions. Les prohibicions de parcel -lacié en SNU.
17. El projecte d' urbanitzacio i I’ execuci6 de les obres d' urbanitzacio.
18. Larecepcid i laconservacio de les obres. La conservacio per les EUC.

Fiscalitat immobiliaria (3ECTS)

1. Lafiscalitat de les operacions immobiliaries en I’ [RPF: tributaci6, deduccionsi desgravacions.
2. Fiscalitat de les operacions immobiliaries en I'impost sobre les societats (1S).

3. Impost sobre el valor afegit en les operacions immobiliaries (IVA).

4. Fiscalitat en I'impost de transmissions patrimonialsi actes juridics documentats (I TP-AJD).

5. Impost sobre donacionsi successions.

6. Fiscalitat delsimmoblesi de les operacions immobiliaries en I’ambit dels tributs locals.

7. Elsimpostos en els no residents (imputacions de renda, vendes i rendes de |’ arrendament).

8. Casos especifics concrets.

9. Impost sobre estades d’ establiments turistics (taxa turistica). Problematicaamb I' [ VA.



Valoracionsimmobiliaries (3ECTYS)

1. Introducci6 ales valoracions immobiliaries. Conceptes. Principis. Introduccié als métodes de valoracié. L'informe de
valoracio. Els estudis de mercat. Estudi de mercat d'habitatge ales comarques de Girona.

2. El métode de comparacié de mercat. Homogeneitzaci6 de les mostres de mercat. El métode de cost de reposicid. Valoracio
deles edificacions. La depreciacio.

3. Lavaloraci6 del sol. El métode residual estatic. Exercicis.

4. Lavaloraci6 additiva: valor del sol + valor de la construccid. Exercicis de valoracié d'immobles de diferents tipol ogies.

5. El metode de capitalitzacio de rendiments. Estimacio de rendes. Taxa d'actualitzaci6.Introducci6é al métode residual dinamic.

6. Taler. Exercici practic de valoracié d'un immoble, realitzat pels alumnes a classe, emprant els diferents métodes de
valoracio.

Organitzacio i gestio del'empresa immobiliaria (3ECTYS)

1. Aspectes econdmics. Balancosi ratios. Resultats. Auditoria

2. Prevenci6 deriscos laborals

3. Protecci6 del consumidor

4. Assegurances del sector

5. Lle concursal

6. La Responsabilitat Social Empresarial (RSE)

7. Autoconeixement: e meu perfil DISC i estil comunicatiu

8. Identificai connectaamb I’ estil comunicatiu del teu interlocutor/a

9. Eines de comunicacio eficag: canas de comunicacié VAC/ Rapport.
10. Dinamiquesi practiques grupals
11. Lideratge: identificar €l teu estil de lideratge, saber donar feedback, com adaptar el tipus d estils en els diferents perfils.

Arrendamentsurbans (3ECTYS)

1. Lalegislacio arrendataria. Duradai prorroga segons legislacio. Exemple de contracte d'arrendament de finca.
2. Arrendaments dimmobles al Codi Civil.
3. Llei d'arrendaments urbans: ambit d'aplicacio, régim aplicable i arrendaments exclosos.
4. Arrendaments d'habitatge: Naturalesa, cessid i sotsarrendament, durada, prorroga, desistiment, resolucié del dret de
I'arrendador, alienacid, divorci, mort, suspensio, resolucio i extincid del contracte.
5. Arrendaments d'habitatge: rendai despeses.
6. Arrendaments d'habitatge: Dretsi obligacions de les parts.
7. Arrendaments d'Us diferent d'habitatge.
8. Fiancai formalitzacié del contracte.
9. Llei 4/2013, de 4 de juny. Diferéncies amb lalegislaci6 anterior i lalegislacio actual.
10. RD Llei 21/2018, de 14 de desembre.
11. RD Llei 7/2019, de 5 de marc.
12. LAU 1964: Durada dels contractesi prorrogalegal.
13. Procésjudicial de desnonament.
14. Procés arbitral de desnonament.
15. Llei d'habitatge i darreres reformes.



Mar queting immobiliari (3ECTYS)

1. Superar els tres problemes de les agéncies: Com capturar nous clients. Convertir contactes en vendes. Obtenir |'exclusivitat
de venda.
2. Laimportancia de les xarxes socials per ales agéncies: Diferéncies entre visihilitat offlinei online. D’invisible ainfluencer:
augmentalatevavisibilitat.
3. Elstresreptes de I'Us de les xarxes socials: Gestio del temps ales xarxes socias. Creacid de continguts eficacos. Transformar
les xarxes socials en resultats concrets.
4. Instagram no és Fotocasa: Diferencies fonamentals. Aprofita Instagram al maxim.
5. Trobaidees guanyadores: Mé&todes per generar idees que funcionen. Exemples d'exit en el sector.
6. Intel-ligéncia artificial i automatitzacio: Utilitza ChatGPT de maneraintel -ligent. Automatitza els processosi estalvia temps.
7. Lamarca personal.
8. Fonaments del marqueting immobiliari i identitat estratégica.
9. Canals de comunicacié: Digital i offline.
10. Mesurade resultats i optimitzacio de |’ estratégia.
11. Intel-ligéncia artificia i plade marqueting aplicat.

Titulacio

Curs d'Especialitzacié en €l Sector Immobiliari - AICAT per la Fundacié UdG: Innovacid i Formacio
* Aquest titol acredita la capacitaci6 professional requerida per poder inscriure’s en €l Registre d’ Agents Immobiliaris de Catalunya,
imprescindible per exercir legalment la professié d’ agent immobiliari d’ acord amb lallel 18/2007, de 28 de desembre, del dret a

I" habitatge, i e decret 12/2010, de 2 de febrer, pel qual esregulen elsrequisits per exercir I’ activitat d’ agent immobiliari i escreael
Registre d’ Agents Immobiliaris de Catalunya.

Metodologia

Classes presencials o virtuals (I'estudiant pot escollir com seguir les classes), on sexposaran temes, es resoldran casos practicsi es
podran preguntar dubtes. En molts casos, I'alumne disposara d'informacié addicional per ampliar coneixementsi aprofundir en els
temes.

Sistema d'avaluacio

— Assisténciaminimaa 80% de les sessions.
— L'Ultim dia de cada modul shaura de superar una prova tipus test, amb multiples opcions de resposta, que es dura a terme només
de manera presencial.

Financament

Financament bancari

Els estudiants matriculats poden financar el pagament de la matricula en quotes.

La Fundaci6 ha establert convenis amb condicions preferents pels seus alumnes amb |es seglients entitats:
— Sabadell Consumer

— CaixaBank
— Banc Santander

—Imagin

* Nomeés és aplicable a persones residents a Espanyai sota acceptaci6 de I'entitat bancaria.


http://www.caixabank.cat/particular/prestecs/prestec-estudis.html
https://www.bancosantander.es/ca/universidades/educacion/prestamos-estudios
https://www.imagin.com/ca/prestecs/prestec-estudis?afl=afl:nf-fudg:nm-directo:f-banner:kwp-prestamo-estudios:fe-no:pt-no:nc-prestamo-estudio

Quadre docent
Direccio

Joan Company Agusti

Llicenciat en Dret per laUniversitat de Barcelonai Master en Direcci6 d'Empreses Immobiliaries (MDI).

Agent de la Propietat Immobiliariai Administrador de Finques. President del Col-legi API de Girona. President del Consell de
Col-legi Oficial d'Agentsde la Propietat Immobiliaria de Catalunya. Director de laimmobiliaria Ceigrup-Finques Company.

Elisabet Prat Alsina
Arquitecta técnica. Postgrau en Urbanisme. Professora associada de Valoracions Immobiliaries al’ Escola Politécnica Superior dela
UdG. Taxadoraa ST. Col-laboradora de Duatis Arquitectes, SLP.

Coordinacio

Sara Rodriguez L 6pez
Areade formaci6 del Col-legi Oficial d'Agents de la Propietat Immobiliaria de Girona.

Irene XifraTarrés
Gerent del Col-legi Oficia d'Agents dela Propietat Immobiliariade Girona.

Pr of essor at

Jaume Bahi
Arquitecte técnic. Master en Direcci6 i Gestio d’ Empreses (UdG). API. Técnic superior en prevencio de riscos laborals.

Jordi Bonmati
Llicenciat en Economiai advocat a Ribas Alvarez Assessorsi Consultors.

Mar Cabarrocas Salvador
Arquitecta. Professora associada al’ Escola d’ Arquitecturade la UdG. Col -laboradora de Duatis Arquitectes, SLP.

Eva Cano
Llicenciadaen Dret. Gestora Responsable en el Servel de Gestio Tributaria de I'Agéncia Tributéria de Catalunya a Girona.

Josep Maria Canyelles
Soci i consultor de Vectorb.cat

Laura Cilleruelo
Llicenciadaen Marqueting i investigacié de mercats.

Laura Corsunsky

Socia directorade Corsunsky Advocatsi Consultors slp. Sociade CORSUNSKY LAW AND LAND SL. Advocada col legiada
ICAG 1874 Girona, Expertaen Dret Plblici Urbanisme. Master en Plangjament i Gestié en matériad'Urbanisme per I' UPC i
Executive Program en Corporate Finance anb Law per ESADE. Funcionaria en excedencia.

Josep Donés
Secretari general de I’ APCE de Catalunya.

Jordi Duatis
Arquitecte. Professor associat d’ Arquitectura Legal, Dret Urbanistic i Valoracions a |’ Escola d’ Arquitectura de la UPC. Professor
associat d’ Urbanisme al’ Escola d’ Arquitectura de la UdG. Vocal del Jurat d’ Expropiacié. Director de Duatis Arquitectes, SLP.

Francesc Espinet
Llicenciat en Dret. Advocat. Master en Dret Immobiliari. Diplomat técnic laboral. Soci d'ECN Advocats.

Albert Ferrer
Executiu senior de Riscos Financersi Professionals Marsh.



Jordi Garcia

Arquitecte superior especialitzat en edificacid, urbanitzacié, urbanisme i valoracions. Cap del servel de Domini Pdblic Maritim i
Terrestre del Servel Provincial de la costa de Girona. Diplomat en Arquitectura Legal i Forense. Périt del Col-legi d’ Arquitectes de
Catalunya.

M oOnica | banez
Inspectora de Serveis de I’ Agéncia Catalana del Consum.

Marta Lloret
Directora d’ estratregia de Recursos Humans.

Belén Mayoral
Notaria. Notaria Mayoral.

CristinaMonge
Coach persona i professional.

CarlesMoret
Llicenciat en Dret. Advocat soci de "Moret & Paredes. Advocats'. Mediador en Dret privat, familiar i mercantil. Postgrau en
Compliance per la UPF. Postgrau en Proteccio de Dades i Seguretat de la Informacio per la UPF.

Pamela Nadal
Coach i Mentora expertaen Mentalitat i Autolideratge.

Antoni Pérez
Advocat associat a Rebled Bellvehi Advocatsi delegat territorial a Gironade I’ Associacié Catalana de Compliance (COMPCAT).

Vanessa Pérez
Llicenciadaen Dret i Master en Corpore Finance per ESADE. Socia de Cuatrecasas.

Josep Maria Pou
Advocat. Assessor juridic del Col-legi d' Aparelladorsi Arquitectes Tecnics de Girona. Soci fundador de Pou Advocats, SLP.

Elisabet Prat Alsina
Arquitecta técnica. Postgrau en Urbanisme. Professora associada de Valoracions Immobiliaries al’ Escola Politécnica Superior de la
UdG. Taxadoraa ST. Col-laboradora de Duatis Arquitectes, SLP.

Joan Robleda
Economista.

Dani Rodriguez
Llicenciat en Administracié i Direccié d’ Empreses. Censor Jurat de Comptes. Auditoriai Control Auditors, SLP.

Xavier Roig
Director operatiu per ala Coordinaci6 dels Sistemes d’ Informacio i Atencié Ciutadana, Agénciade |’ Habitatge de
Catalunya. Gestor del Registre d’ Agents Immobiliaris.

Marta Romaguera
Responsable del departament Juridic de Rm Assessors i Consellera Delegada. Advocada. Agent de la Propietat Immobiliaria.
Administradora de Finques. Gestora administrativa, administradora concursal.

Maria Romaguera
Llicenciadaen ADE. Gestoraadministrativa. Cap del departament fiscal de RM Assessors.

Moisés Ruiz
Economista. Master en Assessoriai Consultoria Immobiliaria per la UB. Postgrau en Direccid Immobiliaria per la UB-APCE.
Director de CENIC. Formador immabiliari.

Ramiro Subira
Registrador de Palamés.



*Ladireccié esreservara el dret afer canvisen I'equip docent en cas que algun dels professors no pugui impartir la seva materia,
garantint el mateix nivell de qualitat i categoria professional.



Calendari

Data Lloc Inici mati Fi mati Inici tarda Fi tarda
6/10/2026 16:00 20:00
8/10/2026 16:00 20:00
13/10/2026 16:00 20:00
15/10/2026 16:00 20:00

20/10/2026 16:00 20:00
22/10/2026 16:00 20:00
27/10/2026 16:00 20:00
3/11/2026 16:00 20:00
5/11/2026 16:00 20:00
10/11/2026 16:00 20:00
12/11/2026 16:00 20:00
17/11/2026 16:00 20:00
19/11/2026 16:00 20:00
24/11/2026 16:00 20:00
1/12/2026 16:00 20:00
15/12/2026 16:00 20:00
12/1/2027 16:00 20:00
19/1/2027 16:00 20:00
21/1/2027 16:00 20:00
26/1/2027 16:00 20:00
28/1/2027 16:00 20:00

2/2/2027 16:00 20:00

4/2/2027 16:00 20:00

9/2/2027 16:00 20:00
11/2/2027 16:00 20:00
16/2/2027 16:00 20:00
18/2/2027 16:00 20:00
23/2/2027 16:00 20:00
25/2/2027 16:00 20:00

2/3/2027 16:00 20:00

4/3/2027 16:00 20:00

9/3/2027 16:00 20:00
11/3/2027 16:00 20:00
16/3/2027 16:00 20:00
18/3/2027 16:00 20:00
30/3/2027 16:00 20:00

1/4/2027 16:00 20:00

6/4/2027 16:00 20:00

8/4/2027 16:00 20:00
13/4/2027 16:00 20:00
15/4/2027 16:00 20:00
20/4/2027 16:00 20:00
22/4/2027 16:00 20:00
271412027 16:00 20:00
29/4/2027 16:00 20:00

4/5/2027 16:00 20:00

6/5/2027 16:00 20:00
11/5/2027 16:00 20:00
13/5/2027 16:00 20:00
18/5/2027 16:00 20:00

20/5/2027 16:00 20:00
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