
Tècnic en Comerç i Dinamització
Comercial
2a Edició
Codi: 25N051
Tipologia: Microcredencial universitària
Crèdits: 8.00
Idioma: Català
Data d'inici: 12/01/2026
Data de finalització: 26/03/2026
Possibilitat d’assistir a les sessions presencials per videoconferència: No
Gravació de classes: No
Horari: Dilluns i dijous de 10 a 14 h
Lloc de realització: Online a través de la plataforma Zoom
Places: 35 

Preus i descomptes
Preu: 190 €

Matrícula subvencionada pel pla MicroCreds (Persones de 25 a 64 anys residents a Espanya)
190€

100% subvencionada pel pla MicroCreds (Persones en situació d'atur, rendes baixes o risc d'exclusió social fins a exhaurir
places i import. Cal adjuntar documentació pertinent).
0€

Matrícula sense subvenció (Persones que no compleixen cap dels requisits anteriors)
623,09€

Raons per fer el curs
Les persones que realitzin la microcredencial adquiriran les competències necessàries per tal de treballar en àrees de
gestió de comerç en administracions locals així com per millorar les seves habilitats de gestió pel que fa a la dinamització
comercial d'espais urbans.



El pla microcreds a la UdG

«Pla de Recuperació, Transformació i Resiliència - Finançat per la Unió Europea – Next Generation EU». Component 21, inversió
6. Codi de subprojecte: C21.I06.P02.S04.S03.SI01.

Està orientat a la requalificació de persones residents en edat de treballar de 25 a 64 anys. Subvenciona una part important de les
formacions i fins al 100% de la matrícula per a persones en situació d’atur i/o en risc d’exclusió social. Per un màxim del 25% de
les persones matriculades.
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Convocatòria d'ajuts econòmics per a la participació en microcredencials universitàries "Pla Microcreds"

Bases per a la concessió d’ajuts econòmics per a la participació en Microcredencials Universitàries “Pla Microcreds”

Presentació
El comerç és, sens dubte, un dels sectors més importants de l’estructura local i productiva de qualsevol municipi. En concret, es
calcula que el sector dona feina a una mitjana del 15% de la població en un municipi i que, de la mateixa manera, suposa un idèntic
percentatge similar pel que fa a la generació de la riquesa d’una ciutat, municipi.
Així mateix, les administracions locals, amb la idea posada en la dinamització i impuls d’aquest sector tan important, requereix de
professionals que tinguin prou coneixements per a poder projectar polítiques públiques que enforteixin el sector.
És en aquest, marc, que un programa d’aquestes característiques s’erigeix com un projecte necessari per a millorar la capacitat de
gestió de les administracions públiques locals així com de les associacions de comerciants amb una mirada posada en la
professionalització del sector.

Objectius
• Aprendre a desenvolupar polítiques públiques en matèria de comerç i dinamització comercial.
• Conèixer les eines de les quals disposen les administracions locals per tal de promoure l’enfortiment del sector i la seva

dinamització i les eines necessàries per enfortir i dinamitzar el sector i el marc normatiu que regula el comerç a nivell local i
autonòmic.

• Aprendre a dissenyar campanyes i projectes en material de dinamització comercial dels municipis.

Sortides professionals
• Tècnic/a en comerç en administracions locals.
• Dinamitzador/a d'entitats associatives (associacions de comerciants, gremis sectorials,...).



A qui s'adreça
El programa formatiu s'adreça als següents col·lectius:

• A equips tècnics de promoció econòmica, comerç i turisme de qualsevol municipi o territori.
• A càrrecs electes en promoció econòmica, comerç i mercats que vulguin ampliar els seus coneixements en l'àmbit del comerç i la

dinamització comercial.
• A persones que estan treballant en les àrees de comerç i mercats de les diferents administracions locals i autonòmiques.
• A persones que treballen en organismes privats i gremis que estan treballant en la planificació i execució de polítiques públiques i

privades en matèria de comerç.
• A persones, en general, que vulguin aprofundir en coneixements relatius a la gestió d'un departament de comerç d'uns ens locals

així com de dinamització del comerç.

Assignatures relacionades

Tècnic en comerç i dinamització comercial (8 ECTS)

• El comerç d'avui en dia: situació de partida, reptes i oportunitats
• Estructura i funcionalitat d'una àrea de comerç
• L'observatori comercial i l'anàlisi de dades en el comerç
• Com preservar i construir un comerç més singular
• Models de consens comercial: associacionisme i col·laboració publico privada
• Eines per a la competitivitat digital i tecnològica del comerç 
• Nous models de dinamització comercial
• Locals comercials buits i polítiques de reactivació
• Mercats municipals i mercats de venda no sedentària

Titulació
Microcredencial Universitària en Tècnic en comerç i dinamització comercial per la Universitat de Girona

Metodologia
La metodologia es basarà en els següents conceptes:
– Exposició magistral dels principals conceptes vinculats al contingut del programa i que fan referència a com impulsar la
dinamització del comerç dels municipis.
– Presentació de bones pràctiques i casos d’èxit relatius a la dinamització del comerç.
– Realització de taules rodones amb representants públics i privats del sector del comerç.

Sistema d'avaluació
Per poder ser avaluat/da caldrà tenir una assistència mínima del 80% a les classes.
L'alumnat haurà de fer una prova d'avaluació que constarà d'un cas pràctic que es realitzarà a la darrera de les sessions del programa.



Quadre docent

Direcció

Oriol Cesena
Llicenciat en Administració i Direcció d’Empreses. Director de la consultora Focalizza (www.focalizza.com) empresa dedicada a
l’assessorament i la consultoria en comerç i desenvolupament local que opera en el mercat català, balear, valencià i andorrà. 
Compagina aquesta tasca amb la docència en diferents universitats catalanes on imparteix classes de distribució comercial minorista.
Ha treballat per a nombroses institucions catalanes, nacionals i internacionals, i ha dut a terme projectes per a més de 200 municipis i
altres organismes públics i privats. És autor de diferents manuals de comerç i mercats entre els que destaca el "Manual de Comerç
urbà".

Professorat

Oriol Cesena
Veure currículum a l'apartat Direcció.

Jaume Portell
Llicenciat en Informàtica per la Universitat Politècnica de Catalunya i màster en Direcció i Administració d’empreses per ESADE
Expert en tecnologia i transformació digital en el comerç de proximitat.

Xavier Torrent
Expert en mercats setmanals i fires. Cap de l'Oficina de Suport al teixit comercial local de la Diputació de Barcelona. Ha
desenvolupat diferents càrrecs vinculats al comerç, les fires i els mercats municipals treballant en la planificació de polítiques
públiques i de suport al foment del sector.

*La direcció es reserva el dret de modificar l'equip docent, si fos necessari, per garantir el nivell de qualitat i categoria professional.



Calendari

Data Lloc Inici matí Fi matí Inici tarda Fi tarda
12/1/2026 10:00 14:00
15/1/2026 10:00 14:00
19/1/2026 10:00 14:00
26/1/2026 10:00 14:00
2/2/2026 10:00 14:00
5/2/2026 10:00 14:00
9/2/2026 10:00 14:00
16/2/2026 10:00 14:00
23/2/2026 10:00 14:00
26/2/2026 10:00 14:00
2/3/2026 10:00 14:00
9/3/2026 10:00 14:00
16/3/2026 10:00 14:00
19/3/2026 10:00 14:00
23/3/2026 10:00 14:00
26/3/2026 10:00 14:00

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

