e,
Universitat de Girona

Fundacio UdG: Innovacio i Formacio
[ p—

Tecnic en Comerc i Dinamitzacio
Comer cial

2a Edicio

Codi: 25N051

Tipologia: Microcredencial universitaria

Crédits: 8.00

Idioma: Cataa

Data d'inici: 12/01/2026

Data de finalitzacio: 26/03/2026

Possibilitat d’assistir a les sessions presencials per videoconferéncia: No
Gravacio de classes: No

Horari: Dillunsi dijousde10al4h

Lloc derealitzacio: Online através de la plataforma Zoom
Places: 35

Preusi descomptes

Preu: 190 €

Matricula subvencionada pel pla MicroCreds (Per sones de 25 a 64 anysresidents a Espanya)
190€

100% subvencionada pel pla MicroCreds (Per sones en situacio d'atur, rendes baixes o risc d'exclusié social fins a exhaurir
placesi import. Cal adjuntar documentacio pertinent).
0€

Matricula sense subvencio (Per sones que no compleixen cap delsrequisits anteriors)
623,09€

Raons per fer e curs

L es persones que realitzin la microcredencial adquiriran les competéncies necessaries per tal de treballar en arees de
gestio de comerg en administracions locals aixi com per millorar les seves habilitats de gestio pel que faaladinamitzacio
comercia d'espais urbans.



El pla microcredsala UdG

«Plade Recuperacid, Transformacio i Resiliéncia- Finangat per la Unié Europea— Next Generation EU». Component 21, inversio
6. Codi de subprojecte: C21.106.P02.504.503.S101.

Esta orientat alarequalificacio de persones residents en edat de treballar de 25 a 64 anys. Subvenciona una part important de les
formacionsi finsa 100% de la matricula per a persones en situacio d' atur i/o en risc d’ exclusio social. Per un maxim del 25% de
les persones matricul ades.
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Convocatoria d'ajuts economics per ala participacio en microcredencials universitaries "Pla Microcreds"

Bases per alaconcessio d’ ajuts economics per ala participacié en Microcredencials Universitaries “Pla Microcreds”

Presentacio

El comerg és, sens dubte, un dels sectors més importants de I’ estructuralocal i productiva de qualsevol municipi. En concret, es
calculaque e sector dona feinaaunamitjana del 15% de la poblacid en un municipi i que, de la mateixa manera, suposa un idéntic
percentatge similar pel que faalageneracié de lariquesa d’ unaciutat, municipi.

Aixi mateix, les administracions locals, amb laidea posada en la dinamitzacio i impuls d’ aquest sector tan important, requereix de
professional's que tinguin prou coneixements per a poder projectar politiques publiques que enforteixin el sector.

Es en aquest, marc, que un programa d’ agquestes caracteristiques s erigeix com un projecte necessari per amillorar la capacitat de
gestio de les administracions publiques locals aixi com de |les associacions de comerciants amb una mirada posada en la
professionalitzacio del sector.

Objectius

» Aprendre a desenvolupar politiques pibliques en matéria de comerg i dinamitzacié comercial.

» Conéixer les eines de les quals disposen les administracions locals per tal de promoure |’ enfortiment del sector i la seva
dinamitzacid i les eines necessaries per enfortir i dinamitzar €l sector i € marc normatiu que regula el comerg anivell local i
autonomic.

» Aprendre adissenyar campanyesi projectes en material de dinamitzacio comercia dels municipis.

Sortides professionals

» Técnic/aen comerc en administracions locals.
» Dinamitzador/a d'entitats associatives (associacions de comerciants, gremis sectorials,...).



T 1
A qui sadreca
El programa formatiu sSadreca al's segiients col -lectius:

* A equips tecnics de promoci6 econdmica, comerg i turisme de qualsevol municipi o territori.

A carrecs electes en promocié economica, comerg i mercats que vulguin ampliar €ls seus coneixements en |'ambit del comergi la
dinamitzaci6 comercial.

A persones que estan treballant en les arees de comerg i mercats de les diferents administracions locals i autonomiques.

A persones que treballen en organismes privatsi gremis que estan treballant en la planificacio i execucio de politiques pabliquesi
privades en materia de comerg.

* A persones, en general, que vulguin aprofundir en coneixements relatius ala gestié d'un departament de comerg d'uns enslocals
aixi com de dinamitzacio del comerg.

Assignaturesrelacionades

Técnic en comer ¢ i dinamitzacio comercial (8 ECTYS)

» El comerg d'avui en dia: situacio de partida, reptesi oportunitats
 Estructurai funcionalitat d'una area de comerg

 L'observatori comercial i I'andlisi de dades en €l comerg

» Com preservar i construir un comerg més singular

» Models de consens comercial: associacionismei col-laboracio publico privada
» Eines per alacompetitivitat digital i tecnologica del comerg

» Nous models de dinamitzacié comercial

» Locals comercias buitsi politiques de reactivacio

e Mercats municipalsi mercats de venda no sedentaria

Titulacio

Microcredencial Universitariaen Técnic en comerg i dinamitzacio comercial per la Universitat de Girona

M etodologia

Lametodologia es basara en els seglients conceptes:

— Exposicié magistral dels principals conceptes vinculats al contingut del programai que fan referénciaacom impulsar la
dinamitzaci6 del comerg dels municipis.

— Presentacio de bones practiquesi casos d' éxit relatius a la dinamitzacié del comerc.

— Realitzaci6 de taules rodones amb representants piblicsi privats del sector del comerg.

Sistema d'avaluacio

Per poder ser avaluat/da caldra tenir una assistencia minimadel 80% ales classes.
L'alumnat haura de fer una prova d'avaluacié que constara d'un cas practic que es redlitzara ala darrera de les sessions del programa.



Quadre docent
Direccio

Oriol Cesena

Llicenciat en Administracio i Direccio d Empreses. Director de la consultora Focalizza (www.focalizza.com) empresa dedicada a

I’ assessorament i la consultoriaen comerg i desenvolupament local que operaen el mercat catala, balear, valenciai andorra.
Compagina aguesta tasca amb la docéncia en diferents universitats catalanes on imparteix classes de distribucié comercia minorista.
Hatreballat per a nombroses institucions catalanes, nacionalsi internacionals, i ha dut a terme projectes per amés de 200 municipisi
altres organismes publicsi privats. Es autor de diferents manuals de comerg i mercats entre els que destaca el "Manual de Comerg
urbd'.

Pr of essor at

Oriol Cesena
Veure curriculum al'apartat Direccio.

Jaume Portell
Llicenciat en Informatica per la Universitat Politecnica de Catalunyai master en Direccio i Administracié d’ empreses per ESADE
Expert en tecnologiai transformaci6 digital en el comerg de proximitat.

Xavier Torrent

Expert en mercats setmanalsi fires. Cap de I'Oficina de Suport al teixit comercial local de la Diputaci6 de Barcelona. Ha
desenvolupat diferents carrecs vinculats al comerc, lesfiresi els mercats municipal s treballant en la planificacié de politiques
publiquesi de suport a foment del sector.

*Ladireccié esreserva el dret de modificar I'equip docent, si fos necessari, per garantir €l nivell de qualitat i categoria professional.



Calendari

Data Lloc Inici mati Fi mati Inici tarda Fi tarda
12/1/2026 10:00 14:00
15/1/2026 10:00 14:00
19/1/2026 10:00 14:00
26/1/2026 10:00 14:00

2/2/2026 10:00 14:00
5/2/2026 10:00 14:00
9/2/2026 10:00 14:00
16/2/2026 10:00 14:00
23/2/2026 10:00 14:00
26/2/2026 10:00 14:00
2/3/2026 10:00 14:00
9/3/2026 10:00 14:00
16/3/2026 10:00 14:00
19/3/2026 10:00 14:00
23/3/2026 10:00 14:00

26/3/2026 10:00 14:00
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